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Úvod: AI jako strategický partner pro váš růst

V dnešní digitální éře již umělá inteligence (AI) není pouhým technologickým trendem, ale

stává  se  fundamentálním  stavebním  kamenem  pro  efektivitu,  inovace  a  udržitelný  růst.

Firmy,  které  správně  uchopí  její  potenciál,  získávají  rozhodující  náskok.  Nejde  však  o

bezhlavé  investování  do  "magických  AI  skříněk",  ale  o  systematickou  a  pragmatickou

transformaci  zaměřenou na reálné,  měřitelné  výsledky.  Tento  dokument  představuje  naši

osvědčenou metodiku, která vás provede procesem AI transformace od hloubkového auditu

až po prokazatelnou návratnost investic (ROI).

Naše metodika je navržena pro lídry a firmy napříč odvětvími – od architektury přes výrobu

až po  finanční  služby.  Je  pro  ty,  kteří  hledají  systémovou změnu a  chtějí  automatizovat

rutinní procesy, aby uvolnili potenciál svých týmů pro strategickou a kreativní práci. Není pro

ty, kteří očekávají, že AI zázračně vyřeší jejich špatný business model. Jsme partnery pro ty,

kteří jsou připraveni na promyšlenou implementaci a chtějí vidět hmatatelné výsledky. Pokud

je  vaším  cílem  skutečná  úspora  času  a  peněz,  nikoliv  jen  prázdný  hype,  pak  je  tento

průvodce určen právě vám.

Pro koho je tato metodika určena:

✓ SMB i Enterprise: Od malých a středních firem až po velké korporace

✓ Firmy napříč odvětvími (architektura, výroba, služby, e-commerce, finance...)

✓ Lídry, kteří hledají systémovou změnu a měřitelné výsledky

✓ Týmy připravené na automatizaci rutiních procesů

✓ Organizace, které chtějí skutečné ROI, ne jen technologický hype 

Kapitola 1: Náš přístup – Hloubka, Flexibilita,

Výsledky

Naše  filozofie  je  postavena  na  dvou  základních  pilířích:  System First a  Zero  Bullshit.

Věříme, že úspěšná implementace AI není o nasazení izolovaného nástroje, ale o vytvoření

funkčního  ekosystému,  který  respektuje  specifika  vašeho  podnikání.  "System  First"
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znamená,  že  vždy  začínáme  hlubokým  pochopením  vašeho  problému,  procesů,

legislativních omezení a cílů. Teprve poté navrhujeme technologické řešení. "Zero Bullshit" je

náš závazek k transparentnosti, faktům a tvrdým datům. Neslibujeme zázraky, ale dodáváme

funkční systémy a automatizace, které generují reálnou hodnotu.

Náš přístup se řídí pěti klíčovými principy:

Princip Popis

Audit > Problém >

Technologie

Nikdy nezačínáme výběrem technologie. Naší absolutní

prioritou je hloubkový audit vaší firmy – musíme pochopit

vaše procesy, "pain pointy", data a specifika vašeho

odvětví. Teprve na základě auditu definujeme problém a

následně volíme technologii.

Flexibilní rychlost Rychlost je důležitá, ale nesmí být na úkor kvality. Pro

některé projekty (např. interní nástroje) je vhodný rychlý

"Vibe Coding" sprint. Pro jiné (např. v regulovaných

odvětvích) volíme rozvážnější, fázový přístup. Vždy

respektujeme vaše tempo a potřeby.

Zero Bullshit Odmítáme neprůhledné "AI magické skříňky". Naše řešení

jsou postavena na transparentní architektuře. Vždy víte, jak

systém funguje, proč jsme zvolili daný přístup a jaká jsou

jeho reálná omezení.

Code is Disposable Nemáme citovou vazbu k napsanému kódu. Pokud řešení

nefunguje optimálně nebo se změní vaše potřeby, jsme

připraveni ho okamžitě přepsat nebo nahradit lepším. Cílem

je funkčnost a dlouhodobá hodnota.

Partnerství, ne

dodávka

Nejsme jen dodavatelé kódu. Jsme vaši partneři v

transformaci. Rozsah projektu se vždy přizpůsobuje realitě

a vaším potřebám, nikoliv rigidním smlouvám.
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Naše zkušenosti s rychlým vývojem

Díky našim zkušenostem a osvědčeným procesům jsme v  některých případech schopni

mít klikatelné demo už za jeden pracovní den. To platí zejména pro jednodušší řešení,

kde  můžeme  využít  naše  existující  šablony  a  know-how.  Složitější  projekty  samozřejmě

vyžadují  více času.  Důležité: Funkční  demo není  totéž jako produkční  nasazení.  Finální

nasazení  (deployment)  závisí  na  vašich  interních  systémech,  legislativě  (GDPR,

zdravotnictví, finance), školení zaměstnanců a specifikách odvětví. Může trvat dny, týdny i

měsíce.

Klíčové rozlišení:

Funkční demo (1 den až týdny): Klikatelný prototyp pro validaci nápadu a testování

– závisí na složitosti

Produkční nasazení (dny až měsíce): Integrace, testování, compliance, školení –

závisí na odvětví a vašich procesech 

Kapitola 2: Flexibilní framework AI

transformace

Náš framework není rigidní časová osa, ale flexibilní a osvědčený proces. Jednotlivé fáze se

mohou překrývat a jejich délka se liší projekt od projektu. Cílem není dodržet předem dané

"týdny", ale zajistit, že každý krok je proveden pečlivě a s ohledem na vaše unikátní potřeby.

Fáze 1: Hloubkový audit a strategie

Toto je nejdůležitější fáze, které věnujeme maximální pozornost. Cílem je plně porozumět

vašemu  podnikání,  identifikovat  skutečné  příčiny  neefektivity  a  navrhnout  strategii,  která

bude v souladu s vašimi dlouhodobými cíli. Kvalitní audit je základem každého úspěšného

projektu.
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Aktivita Popis

Strategický

workshop

Společně s vaším vedením a klíčovými zaměstnanci

projdeme vaše procesy, data, konkurenční prostředí a

legislativní rámec. Identifikujeme klíčové "pain pointy" a

příležitosti.

Analýza procesů a

dat

Detailně mapujeme stávající pracovní postupy a kvalitu

vašich dat. Hledáme úzká hrdla, duplicity a neefektivitu,

které lze optimalizovat nebo automatizovat.

Definice problému a

KPI

Na základě auditu precizně formulujeme problém a

stanovujeme klíčové ukazatele výkonnosti (KPIs), kterými

budeme měřit úspěšnost řešení.

Klíčové otázky, na které hledáme odpovědi:

• Kde vaši zaměstnanci ztrácejí nejvíce času rutinními úkoly?

• Jaké jsou největší "pain pointy" ve vašich procesech?

• Jaká data máte k dispozici a v jaké kvalitě?

• Jaká jsou legislativní a bezpečnostní omezení ve vašem odvětví?

• Jaké jsou vaše dlouhodobé strategické cíle? 

Fáze 2: Návrh řešení a architektury

Na  základě  strategie  navrhneme  konkrétní  technické  řešení.  Klademe  důraz  na

škálovatelnost,  bezpečnost  a  integraci  se  stávajícími  systémy.  Volíme  přístup,  který  je

optimální pro vaše specifické potřeby.
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Aktivita Popis

Výběr přístupu a

nástrojů

Rozhodneme, zda je vhodnější rychlý prototyp, robustní

systém, nebo například jen série workshopů. Na základě

toho volíme nejvhodnější AI modely a platformy.

Návrh architektury Vytváříme detailní diagram, který vizualizuje, jak budou

jednotlivé komponenty systému propojeny, jak budou

proudit data a jak bude zajištěna bezpečnost.

Definice rozsahu

MVP

Přesně specifikujeme, jaké úkoly bude plnit první verze

produktu (MVP), a definujeme jeho klíčové funkce a

uživatelské scénáře.

Příklady přístupů podle odvětví:

Technologické startupy: Rychlý "Vibe Coding" sprint, nasazení během dnů

Architektonické kanceláře: Důraz na integraci s CAD systémy, postupné zavádění

Restaurace a pohostinství: Jednoduché, intuitivní nástroje, minimální školení

Finanční služby: Robustní bezpečnost, compliance s regulacemi, pečlivé testování 

Fáze 3: Vývoj a testování

Tato fáze je o samotné tvorbě. Přístup volíme vždy na míru – od rychlých sprintů po pečlivý

fázový vývoj.
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Aktivita Popis

Agilní vývoj Vyvíjíme řešení v krátkých, iterativních cyklech. Pravidelně

vám ukazujeme postup a zapracováváme vaši zpětnou

vazbu.

Interní a uživatelské

testování

Důkladně testujeme funkčnost, bezpečnost a použitelnost

řešení. Zapojujeme vaše zaměstnance, abychom zajistili, že

nástroj bude skutečně přínosný.

Důležité upozornění: Díky našim zkušenostem můžeme v některých případech

vytvořit funkční demo velmi rychle – i během jednoho dne. To však neznaméná, že je

řešení okamžitě připraveno k produkčnímu nasazení. Následuje fáze testování,

integrace, optimalizace a přípravy na nasazení, jejíž délka závisí na složitosti projektu

a vašich požadavcích. 

Fáze 4: Nasazení, měření a škálování

Finální fáze je o uvedení řešení do praxe, měření jeho dopadu a plánování dalšího rozvoje.

Tato fáze se liší projekt od projektu nejvíce.
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Aktivita Popis

Plánované nasazení

(Deployment)

Nasazení do produkčního prostředí provádíme plánovaně, s

ohledem na minimalizaci dopadu na váš provoz. Tento

proces může trvat dny i týdny v závislosti na složitosti,

legislativě a vašich interních procesech.

Analýza a

vyhodnocení KPIs

Aktivně měříme dopad řešení na původně stanovené cíle

(KPIs) a připravujeme transparentní report o dosaženém

ROI.

Vzdělávání a

podpora

Školíme váš tým, jak nový nástroj efektivně používat, a

poskytujeme následnou technickou i procesní podporu.

Plánování dalšího

rozvoje

Na základě výsledků a zpětné vazby navrhujeme další

kroky pro škálování a rozšiřování řešení.

Kapitola 3: Měření úspěchu a ROI-Driven

strategie

Klíčem k udržitelné AI transformaci je schopnost prokázat její reálný přínos. Proto je naše

metodika neoddělitelně spjata s měřením a strategií zaměřenou na návratnost investic (ROI).

Nejde nám o implementaci technologie pro technologii samotnou, ale o dosažení konkrétních

obchodních cílů, jako je úspora času, snížení nákladů nebo zvýšení tržeb.

Jak počítat ROI před implementací

Jednou z největších výzev při  zavádění  AI  je  odhadnout  její  přínos ještě před samotnou

investicí. Náš přístup je založen na jednoduchém, ale efektivním modelu, který umožňuje

kvalifikovaně odhadnout potenciální ROI. Soustředíme se primárně na metriku úspory času,

která je snadno kvantifikovatelná a přímo ovlivňuje provozní náklady.
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ROI (%) = [(Odhadovaná roční úspora - Náklady na implementaci) / Náklady na

implementaci] × 100

Klíčem je správný odhad roční úspory. Ten provádíme na základě hloubkového auditu z Fáze

1:

Identifikace automatizovatelné rutiny: Změříme, kolik času tráví zaměstnanci

opakujícími se, manuálními úkony, které lze automatizovat (např. přepisování dat,

vyplňování reportů, odpovídání na časté dotazy).

Odhad procentuální úspory: Na základě zkušeností z podobných projektů

odhadneme, o kolik procent dokáže navrhované AI řešení daný proces zrychlit (typicky

se pohybujeme v rozmezí 50-90%).

Kvantifikace úspory: Vypočítáme celkovou časovou úsporu a převedeme ji na

finanční hodnotu pomocí průměrných mzdových nákladů na dané pozici.

Příklad výpočtu Hodnota

Počet zaměstnanců v procesu 5

Průměrný čas na proces / zaměstnanec / den 2 hodiny

Průměrná hodinová mzda (vč. odvodů) 500 Kč

Odhadovaná úspora času díky AI 80 %

Denní úspora 5 × 2 × 0.8 × 500 = 4 000 Kč

Roční úspora (220 prac. dní) 4 000 × 220 = 880 000 Kč

Tento jednoduchý výpočet poskytuje solidní základ pro rozhodnutí, zda se do projektu pustit,

a umožňuje efektivně prioritizovat iniciativy s nejvyšším potenciálem.

1. 

2. 

3. 
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Prioritizace projektů podle dopadu

Ne všechny AI projekty mají stejný dopad. Pro maximalizaci efektu je klíčové zaměřit se na

ty, které přinášejí největší hodnotu v nejkratším čase. K prioritizaci využíváme jednoduchou

matici,  která  hodnotí  projekty  podle  dvou  os:  Potenciální  dopad  (úspora) a  Složitost

implementace.

Vysoký dopad, nízká složitost (Low-Hanging Fruit): Toto jsou ideální projekty pro

start. Přinášejí rychlé a viditelné výsledky, což pomáhá získat podporu pro další AI

iniciativy. Příkladem může být automatizace reportingu nebo interní Q&A bot.

Vysoký dopad, vysoká složitost (Strategické projekty): Tyto projekty mají potenciál

transformovat celé oddělení nebo firmu, ale vyžadují větší investici času a zdrojů.

Příkladem je implementace pokročilého RAG systému pro tendry nebo prediktivní

analytika.

Nízký dopad, nízká složitost (Drobné optimalizace): Tyto projekty mohou přinést

dílčí zlepšení, ale neměly by být prioritou. Často je realizujeme jako součást větších

celků.

Nízký dopad, vysoká složitost (Vyhnout se): Těmto projektům se aktivně vyhýbáme.

Přinášejí minimální hodnotu a odčerpávají cenné zdroje.

Naším cílem je vždy začít v kvadrantu "Low-Hanging Fruit", abychom rychle demonstrovali

hodnotu  AI  a  postupně  se  propracovali  ke  strategickým  projektům  s  transformačním

potenciálem.

Kapitola 4: Příklady z praxe (Case Studies)

Teorie je důležitá, ale reálné výsledky mluví samy za sebe. V této kapitole představujeme tři

případové studie,  které  ilustrují  potenciál  našeho přístupu v  praxi.  Každá studie  ukazuje

typický problém, možné řešení a očekávatelné měřitelné výsledky. Tyto studie jsou založeny

na  reálných  scénářích  a  datech  z  trhu,  které  demonstrují,  jaké  výsledky  lze  dosáhnout

správnou implementací AI.

• 

• 

• 

• 
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1. SALES: 100% Data Capture & nulové tření

Scénář: Obchodní firma se sítí 20+ obchodníků v terénu

Problém: Obchodníci po schůzkách u klientů trávili v průměru 30-60 minut denně

manuálním  přepisováním  poznámek  do  CRM  systému.  Data  byla  často

nekomplexní, nekonzistentní a zadávaná se zpožděním, což vedlo k nepřesnému

forecastingu a ztrátě obchodních příležitostí. Míra adopce CRM byla pod 50 %.

Navržené řešení: Audit identifikoval, že hlavní překážkou adopce CRM je časová

náročnost  a  složitost  zadávání  dat.  Řešením  je  jednoduchá  hlasová  aplikace

postavená na platformě Lovable a Whisper API od OpenAI. Obchodník po schůzce

pouze  nahráje  krátký  hlasový  záznam,  kde  shrne  klíčové  body.  Aplikace

automaticky převede řeč na text, extrahuje klíčové entity (jméno klienta, dohodnuté

kroky, termíny) a zapíše strukturovaná data přímo do CRM systému.

Očekávané výsledky:

✓ 100% pokrytí dat: Všichni obchodníci začnou systém okamžitě používat

díky jeho jednoduchosti

✓ Úspora 1 hodiny denně: Každý obchodník ušetří v průměru 60 minut

denně, které dříve trávil administrativou. Celková úspora pro tým 20 lidí činí

více než 400 hodin měsíčně

✓ Zpřesnění forecastu o 30 %: Díky kompletním a okamžitě dostupným

datům se výrazně zlepší přesnost předpovědí prodejů 
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2. OPS: Úspora 90 % administrativního času při tvorbě tendrů

Scénář: Stavební a projekcní společnost

Problém: Seniorní  inženýri  a  projektoví  manažeři  trávili  desítky  hodin  týdně

manuálním  vyplňováním  a  přípravou  komplexních  veřejných  tendrů.  Proces

zahrnoval prohledávání stovek stran dokumentace z minulých projektů, kopírování

a  úpravu  textů.  Proces  byl  pomalý,  náchylný  k  chybám  a  odčerpával  kapacity

nejzkušenějších expertů od jejich klíčové práce.

Navržené řešení: Interní RAG (Retrieval-Augmented Generation) systém. Nástroj

je "nakrmen" komplexní historií všech minulých projektů, technických specifikací a

úspěšných tendrů. Když přijde nový tendr, zaměstnanec pouze nahráje zadávací

dokumentaci.  Systém automaticky analyzuje požadavky a během několika minut

vygeneruje 80 % komplexního návrhu odpovědi,  včetně relevantních referencí a

technických detailů z minulosti.

p> 

Očekávané výsledky:

✓ Zpracování tendru z 20 na 2 hodiny: Čas potřebný na přípravu jednoho

tendru se sníží o 90 %

✓ Zvýšení úspěšnosti o 15 %: Díky využití nejlepších a nejrelevantnějších

dat z minulosti se zvýší kvalita nabídek a úspěšnost ve výběrových řízeních

✓ Uvolnění kapacity expertů: Seniorní tým se může více věnovat

strategické práci a inovacím namísto administrativy 
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3. E-COMMERCE: Expanze za víkend & úspora 90 % nákladů

Scénář: Rychle rostoucí e-shop s módními doplňky

Problém: Expanze na  nové zahraniční  trhy  byla  extrémně pomalá  a  nákladná.

Každý  nový  jazyk  vyžadoval  najmutí  překladatelů,  manuální  překlad  tisíců

produktových  popisků  a  zdlouhavou  přípravu  SEO  pro  daný  trh.  Proces  trval

měsíce a stál desítky tisíc eur na jeden trh.

Navržené řešení: Plně automatizovaná linka pro lokalizaci produktů postavená na

platformě  Make.com,  DeepL  API  a  GPT-4  API.  Systém  se  napojí  na  databázi

produktů, automaticky přeloží všechny popiský do požadovaného jazyka, následně

pomocí GPT-4 provede stylistickou a SEO optimalizaci pro daný trh (např. úprava

klíčových  slov,  tónu  komunikace)  a  nahráje  hotové  produkty  do  e-shopové

platformy.

Očekávané výsledky:

✓ Expanze na 5 nových trhů za 48 hodin: Proces, který dříve trval

měsíce, lze dokončit během jednoho víkendu

✓ Snížení nákladů na expanzi o 90 %: Náklady na vstup na nový trh

klesnou z desítek tisíc eur na stovky

✓ Zvýšení organické návštěvnosti o 40 %: Díky kvalitní SEO optimalizaci

lze rychle získat relevantní organickou návštěvnost na nových trzích 

Kapitola 5: Časté chyby a jak se jim vyhnout

Cesta k úspěšné AI transformaci je dlážděna nejen úspěchy, ale i potenciálními nástrahami.

Zkušenosti z desítek projektů napříč odvětvími nám umožnily identifikovat pět nejčastějších

chyb, kterých se firmy dopouštějí. Porozumění těmto chybám je prvním krokem k tomu, jak

se jim efektivně vyhnout a zajistit, aby vaše investice do AI přinesla očekávané výsledky.
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Chyba #1: Začínat technologií, ne auditem a problémem

Největší a nejčastější chybou je podlehnout "syndromu lesklého předmětu". Firma se

nadchne pro konkrétní technologii (např. "musíme mít vlastního chatbota!") a teprve

poté  hledá,  kde  by  ji  mohla  uplatnit.  Tento  přístup  vede  k  řešením,  která  nikdo

nepotřebuje, a k plýtvání zdroji.

Jak se jí vyhnout: Vždy začínejte s naší zásadou Audit > Problém >

Technologie. Věnujte dostatek času hloubkovému auditu vaší firmy. Musíme

pochopit vaše procesy, "pain pointy", data a specifika vašeho odvětví. Teprve

když máte jasně definovaný problém a měřitelný cíl, začněte uvažovat o tom,

která technologie je pro jeho řešení nejvhodnější. 

Chyba #2: Čekat na dokonalé řešení (paralýza z výběru)

Mnoho firem se zasekne ve fázi analýzy a plánování. Snaží se vymyslet dokonalé,

100% řešení, které pokryje všechny myslitelné scénáře. Výsledkem je "paralýza z

výběru", která brání jakékoliv akci a pokroku.

Jak se jí vyhnout: Aplikujte princip Flexibilní rychlost. Místo hledání

dokonalosti se zaměřte na rychlé dodání funkčního MVP (Minimum Viable

Product). Tento přístup vám umožní rychle ověřit vaše hypotézy v reálném

provozu, sbírat data a iterativně vylepšovat řešení. Pamatujte, že "hotové je

lepší než dokonalé". 

Chyba #3: Podcenění důležitosti dat a procesů

Sebelepší AI model je k ničemu, pokud nemá kvalitní data, ze kterých se může učit,

nebo  pokud  je  nasazen  na  chaotický  a  nedefinovaný  proces.  AI  není  magická

krabička, která si sama poradí s nepořádkem.
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Jak se jí vyhnout: Věnujte zvýšenou pozornost auditu dat a procesů. Ujistěte

se, že máte přístup k relevantním a co nejčistším datům. Pokud jsou vaše

procesy nekonzistentní, je často nutné je nejprve standardizovat, a teprve poté

automatizovat. 

Chyba #4: Chybějící měřitelné cíle a KPIs

Projekt  je  spuštěn  s  vágním  cílem  "zlepšit  efektivitu"  nebo  "inovovat".  Bez

konkrétních, měřitelných cílů (KPIs) je však nemožné vyhodnotit, zda byla investice

úspěšná.

Jak se jí vyhnout: Již v Fázi 1 (Hloubkový audit a strategie) definujte jasné a

měřitelné KPIs. Může jít o úsporu času (v hodinách), snížení nákladů (v Kč),

zkrácení doby odezvy, snížení chybovosti (v %) nebo zvýšení konverzního

poměru. Pravidelně tyto metriky sledujte a vyhodnocujte. 

Chyba #5: Ignorování adopce v týmu

Můžete vyvinout ten nejlepší AI nástroj na světě, ale pokud ho váš tým nepřijme a

nezačne  používat,  celá  investice  přijde  vniveč.  Odpor  ke  změně,  nedostatečné

školení nebo špatně navržené uživatelské rozhraní mohou pohřbít i ten nejslibnější

projekt.

Jak se jí vyhnout: Zapojte klíčové uživatele do procesu již od samého začátku.

Věnujte dostatek času Fázi 4 (Vzdělávání & Optimalizace). Ujistěte se, že

nástroj je intuitivní a skutečně řeší jejich problémy. Připravte kvalitní školení,

jednoduché manuály a buďte připraveni reagovat na jejich zpětnou vazbu.

Úspěšná adopce je stejně důležitá jako samotná technologie. 
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O nás: Kdo jsme a proč nám důvěřovat

Transformuj.ai je tým architektů AI ekosystémů. Spojujeme produktový design, AI vývoj a

byznys  strategii.  Nestavime  jen  "řešení".  Stavíme  systémy,  které  škálují.  Naše  DNA  je

multioborovost a naše filozofie je postavena na pěti základních principech:

Princip Popis

Zero Bullshit Žádná omáčka. Fakta, čísla, tvrdá data. Pokud něco

nevíme, přiznáme to. Průhlednost je základ systému.

System First Neřešíme následky, řešíme příčiny. Stavíme modulární

systémy, ne jednorázové záplaty. Architektura předchází

kód.

Rychlost & Kvalita Obsesivní důraz na efektivitu. Využíváme AI k tomu,

abychom dodáli za týden to, co jiným trvá měsíc.

Skin in the Game Sami stavíme vlastní globální startupy. Učíme to, co sami

žijeme.

SMB i Enterprise Pracujeme s malými a středními firmami i s velkými

korporacemi. Naše řešení jsou škálovatelná a univerzální.
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Náš Core Unit

Jakub Liška – Co-founder, CPO

AI Creative Director and CPO

Stavím komplexní AI-first systémy a dlouhodobé architektury, které drží pohromadě

celý ekosystém. Řeším vizi, strukturu, škálování a provázanost produktů.

"Stavím věci, které tu budou i v roce 2080."

Tomáš Neumann – Co-founder, CEO

Strategy Lead and CEO

Vedu strategii Transformuj a řídím exekuci AI-first řešení. Měním chaos kolem AI v

jasný plán a výsledky.

"Měníme hype v cashflow."

Petr Cipra – DEV

Backend & Data

Stavím backend, datové toky a stabilní infrastrukturu pro projekty v Transformuj.

Co není robustní, nepustím ven.

"Děláme to pořádně, nebo vůbec."
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Naši implementační a technologičtí partneři

Nespolupracujeme  s  každým.  Vybíráme  si  partnery,  kteří  sdílejí  naše  hodnoty  a  kterí

dodávají skutečnou hodnotu. Díky těmto partnerům můžeme nabínout komplexní řešení od

strategie přes marketing až po technickou implementaci.

Growyo – Marketing + AI

Dlouhodobá spolupráce

Marketingová  agentura  poháněná  AI.  Strategie,  kreativita,  aktivace,  online,  AI+

video produkce, art-direction, social content, personalizace.

"Dlouhodobě  spolupracujeme  s  týmem  Transformuj.ai  v  oblasti  AI  a

digitálních  inovací.  Společně  vytváříme  řešení,  která  klientům  umožňují

rychle  reagovat,  testovat  nové  nápady  a  realizovat  unikátní  a  inovativní

aktivace."

Jiří Král, CEO v Growyo

Appmine – Development & Implementation

Technologický partner

Vývoj a technická implementace AI systémů. Backend architektura, API integrace,

deployment a infrastruktura. Stavíme produkční řešení, která fungují ve scale.
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Lovable – Technology Partner

Oficiální technologický partner

Nejrychleji  rostoucí  AI  builder  na  světě.  Globální  AI-powered  app  builder,  který

změnil  způsob,  jak  lidé  bez  technického  backgroundu  staví  produkční  aplikace.

Jako oficiální partner Lovable máme přístup k nejnovějším technologiím a můžeme

našim klientům nabínout rychlý vývoj aplikací s využitím AI.

Závěr: Váš další krok

Prošli jsme si cestu od hloubkového auditu až po měřitelné výsledky. Viděli jste, že úspěšná

AI transformace není o náhodě ani o rigidních časových rámcích, ale o systematickém a

pragmatickém  přístupu,  který  respektuje  specifika  vašeho  podnikání.  Naše  metodika,

postavená na principech Audit > Problém > Technologie a Zero Bullshit, je navržena tak,

aby vás bezpečně provedla celým procesem a garantovala návratnost vaší investice.

Klíčové myšlenky, které byste si měli odnést:

• Začněte vždy hloubkovým auditem – musíme pochopit vaše procesy, "pain

pointy" a specifika vašeho odvětví

• Buďte flexibilní – každá firma je jiná. Některé projekty trvají dny, jiné měsíce.

Důležitá je kvalita, ne rychlost za každou cenu

• Vše měřte a zaměřte se na ROI – bez měřitelných KPIs nemůžete prokázat

hodnotu AI

• Nepodceňujte lidi a procesy – technologie je jen nástroj. Úspěch závisí na lidech

a procesech 

Umělá inteligence je příliš silný nástroj na to, abyste jeho implementaci nechali náhodě nebo

externím  dodavatelům,  kteří  vám  prodají  jen  drahý  kód  bez  odpovědnosti  za  výsledky.

Potřebujete partnera, který je "skin in the game", který rozumí byznysu a který je motivován

vaším úspěchem.
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Proto vám nabízíme jiný model spolupráce. Nechceme, abyste si najímali drahé experty na

plný úvazek nebo platili agenturám za hodiny sezení na židli. Chceme, abyste si pronajali

celý, dokonale sehraný AI tým, který vám dodá výsledky.

Nenajímejte experta. Pronajměte si tým.

Jste připraveni udělat první krok? Začněme společně. Nabízíme vám  hloubkový audit a

strategický workshop – kde společně zanalyzujeme vaše procesy a identifikujeme největší

příležitosti  pro  vaši  firmu.  Bez  závazků,  bez  bullshitu.  Jen  čistá  hodnota  a  konkrétní

doporučení.

Kontaktujte nás a domluvte si svůj audit ještě

dnes.

Email: info@transformuj.ai

Web: www.transformuj.ai

Architekti AI Ekosystémů | Zero Bullshit | System First
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