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Uvod: Al jako strategicky partner pro vas riist

V dnesni digitalni éfe jiz uméla inteligence (Al) neni pouhym technologickym trendem, ale
stdva se fundamentalnim stavebnim kamenem pro efektivitu, inovace a udrzitelny rdst.
Firmy, které spravné uchopi jeji potencial, ziskavaji rozhodujici naskok. Nejde vSak o
bezhlavé investovani do "magickych Al skiinék", ale o systematickou a pragmatickou
transformaci zaméfenou na realné, méfitelné vysledky. Tento dokument pfedstavuje naSi
osveédcenou metodiku, ktera vas provede procesem Al transformace od hloubkového auditu
az po prokazatelnou navratnost investic (ROI).

NaSe metodika je navrZzena pro lidry a firmy napfi¢ odvétvimi — od architektury pfes vyrobu
az po financni sluzby. Je pro ty, ktefi hledaji systémovou zmeénu a chtéji automatizovat
rutinni procesy, aby uvolnili potencial svych tym({ pro strategickou a kreativni praci. Neni pro
ty, ktefi oCekavaji, Zze Al zazracné vyresi jejich Spatny business model. Jsme partnery pro ty,
ktefi jsou pfipraveni na promysSlenou implementaci a chtéji vidét hmatatelné vysledky. Pokud
je vasim cilem skute€na Uspora Casu a penéz, nikoliv jen prazdny hype, pak je tento
prdvodce uréen pravé vam.

Pro koho je tato metodika urcena:

v SMB i Enterprise: Od malych a stfednich firem aZ po velké korporace

v/ Firmy napfi¢ odvétvimi (architektura, vyroba, sluzby, e-commerce, finance...)
v/ Lidry, ktefi hledaji systémovou zménu a méfitelné vysledky

v/ Tymy pfipravené na automatizaci rutinich procesut

v Organizace, které chtéji skute¢né ROI, ne jen technologicky hype

Kapitola 1: Nas pristup — Hloubka, Flexibilita,
Vysledky

NaSe filozofie je postavena na dvou zékladnich pilifich: System First a Zero Bullshit.
Véfime, Ze UspésSna implementace Al neni o nasazeni izolovaného nastroje, ale o vytvoreni
funkéniho ekosystému, ktery respektuje specifika vaSeho podnikani. "System First"



znamend, 7e vzdy zacéindme hlubokym pochopenim vaSeho problému, procesu,
legislativnich omezeni a cilll. Teprve poté navrhujeme technologické feSeni. "Zero Bullshit" je
nas zavazek k transparentnosti, faktim a tvrdym datim. Neslibujeme zazraky, ale dodavame
funkcni systémy a automatizace, které generuji realnou hodnotu.

NaS pristup se fidi péti kliCovymi principy:

Princip Popis
Audit > Problém > Nikdy nezaciname vybérem technologie. Nasi absolutni
Technologie prioritou je hloubkovy audit vasi firmy — musime pochopit

vaSe procesy, "pain pointy", data a specifika vaseho
odvétvi. Teprve na zakladé auditu definujeme problém a
nasledné volime technologii.

Flexibilni rychlost Rychlost je dllezita, ale nesmi byt na Ukor kvality. Pro
nékteré projekty (napf. interni nastroje) je vhodny rychly
"Vibe Coding" sprint. Pro jiné (napf. v regulovanych
odvétvich) volime rozvaznéjsi, fazovy pfistup. Vzdy
respektujeme vaSe tempo a potfeby.

Zero Bullshit Odmitame nepridhledné "Al magické skrinky". Nase feseni
jsou postavena na transparentni architekture. Vzdy vite, jak
systém funguje, proc€ jsme zvolili dany pfistup a jaka jsou
jeho realna omezeni.

Code is Disposable Nemame citovou vazbu k napsanému kédu. Pokud feSeni
nefunguje optimalné nebo se zméni vase potfeby, jsme
pripraveni ho okamzité pfepsat nebo nahradit lepSim. Cilem
je funk¢nost a dlouhodoba hodnota.

Partnerstvi, ne Nejsme jen dodavatelé kddu. Jsme vasi partnefi v
dodavka transformaci. Rozsah projektu se vzdy pfizplsobuije realité
a vaSim potfebam, nikoliv rigidnim smlouvam.



NasSe zkuSenosti s rychlym vyvojem

Diky nasim zkuSenostem a osvédéenym procesiim jsme v nékterych piipadech schopni
mit klikatelné demo uz za jeden pracovni den. To plati zejména pro jednodussi FeSeni,
vyZaduji vice Casu. DualeZité: Funkéni demo neni totéz jako produkéni nasazeni. Finalni
nasazeni (deployment) zavisi na vaSich internich systémech, legislativé (GDPR,
zdravotnictvi, finance), Skoleni zaméstnancl a specifikdch odvétvi. M{ze trvat dny, tydny i
mesice.

Klicové rozliSeni:

Funkéni demo (1 den az tydny): Klikatelny prototyp pro validaci napadu a testovani
— zavisi na slozitosti

Produkéni nasazeni (dny aZz mésice): Integrace, testovani, compliance, Skoleni —

zavisi na odvétvi a vaSich procesech

Kapitola 2: Flexibilni framework Al
transformace

Nas framework neni rigidni asova osa, ale flexibilni a osvédCeny proces. Jednotlivé faze se
mohou prekryvat a jejich délka se liSi projekt od projektu. Cilem neni dodrzet pfedem dané
"tydny", ale zajistit, Ze kazdy krok je proveden peclivé a s ohledem na vaSe unikatni potreby.

Faze 1: Hloubkovy audit a strategie

MmN s

vaSsemu podnikani, identifikovat skuteCné priCiny neefektivity a navrhnout strategii, ktera
bude v souladu s vaSimi dlouhodobymi cili. Kvalitni audit je zadkladem kazdého UspéSného
projektu.



Aktivita Popis

Strategicky Spolecné s vasSim vedenim a kli€ovymi zaméstnanci
workshop projdeme vaSe procesy, data, konkurencni prostfedi a
legislativni rAmec. ldentifikujeme kliCové "pain pointy" a

pfilezitosti.
Analyza procesi a Detailné mapujeme stavajici pracovni postupy a kvalitu
dat vasich dat. Hledame Uzka hrdla, duplicity a neefektivitu,

které Ize optimalizovat nebo automatizovat.

Definice problému a Na zakladé auditu precizné formulujeme problém a
KPI stanovujeme kliCové ukazatele vykonnosti (KPIs), kterymi
budeme méfit ispésnost feSeni.

KliCové otazky, na které hledame odpovédi:

» Kde vasi zaméstnanci ztraceji nejvice ¢asu rutinnimi ukoly?

« Jaké jsou nejvétsi "pain pointy" ve vaSich procesech?

» Jaka data mate k dispozici a v jaké kvalité?

 Jaka jsou legislativni a bezpe€nostni omezeni ve vaSem odvétvi?

* Jaké jsou vaSe dlouhodobé strategické cile?

Faze 2: Navrh feSeni a architektury

Na zakladé strategie navrhneme konkrétni technické FeSeni. Klademe dlraz na
Skélovatelnost, bezpe€nost a integraci se stavajicimi systémy. Volime pfistup, ktery je
optimalni pro vaSe specifické potfeby.



Aktivita Popis

Vybér pfistupu a Rozhodneme, zda je vhodnégjsi rychly prototyp, robustni
nastroju systém, nebo napriklad jen série workshopt. Na zakladé
toho volime nejvhodnéjSi Al modely a platformy.

Navrh architektury Vytvafime detailni diagram, ktery vizualizuje, jak budou
jednotlivé komponenty systému propojeny, jak budou
proudit data a jak bude zajisténa bezpec€nost.

Definice rozsahu Presné specifikujeme, jaké ukoly bude plnit prvni verze
MVP produktu (MVP), a definujeme jeho kli€ové funkce a
uzivatelské scénare.

Priklady pfistupti podle odvétvi:

Technologické startupy: Rychly "Vibe Coding" sprint, nasazeni béhem dnd
Architektonické kancelare: Ddraz na integraci s CAD systémy, postupné zavadéni
Restaurace a pohostinstvi: Jednoduché, intuitivni nastroje, minimalni skoleni
Financni sluzby: Robustni bezpe¢nost, compliance s regulacemi, peclivé testovani

Faze 3: Vyvoj a testovani

Tato faze je o samotné tvorbé. Pfistup volime vzdy na miru — od rychlych sprintli po peclivy
fazovy vyvoj.



Aktivita Popis

Agilni vyvoj Vyvijime FeSeni v kratkych, iterativnich cyklech. Pravidelné
vam ukazujeme postup a zapracovavame vasi zpétnou
vazbu.

Interni a uzivatelské DUkladné testujeme funk&nost, bezpecnost a pouzitelnost

testovani feSeni. Zapojujeme vaSe zaméstnance, abychom zajistili, Ze

nastroj bude skute¢né prinosny.

Dilezité upozornéni: Diky nasim zkuSenostem mizeme v nékterych pfipadech
vytvofit funkéni demo velmi rychle — i béhem jednoho dne. To vSak neznaména, ze je
feSeni okamzité pfipraveno k produkénimu nasazeni. Nasleduje faze testovani,
integrace, optimalizace a pfipravy na nasazeni, jejiz délka zavisi na slozitosti projektu
a vaSich pozadavcich.

Ve v

Faze 4: Nasazeni, méreni a Skalovani

Finalni faze je o uvedeni feSeni do praxe, méreni jeho dopadu a planovani dalSiho rozvoje.
Tato faze se liSi projekt od projektu nejvice.



Aktivita Popis

Planované nasazeni Nasazeni do produkéniho prostfedi provadime planovanég, s

(Deployment) ohledem na minimalizaci dopadu na vas provoz. Tento
proces mize trvat dny i tydny v zAvislosti na slozitosti,
legislativé a vasich internich procesech.

Analyza a Aktivné méfime dopad feSeni na plivodné stanovené cile

vyhodnoceni KPIs (KPIs) a pripravujeme transparentni report o dosazeném
ROL.

Vzdélavani a Skolime vas tym, jak novy nastroj efektivné pouzivat, a

podpora poskytujeme néslednou technickou i procesni podporu.

Planovani dalSiho Na zéakladé vysledk( a zpétné vazby navrhujeme dalsi

rozvoje kroky pro Skélovani a rozSifovani feSeni.

Kapitola 3: Méfeni uspéchu a ROI-Driven
strategie

Klicem k udrzitelné Al transformaci je schopnost prokazat jeji readlny pfinos. Proto je naSe
metodika neoddélitelné spjata s méfenim a strategii zamérenou na navratnost investic (ROI).
Nejde nam o implementaci technologie pro technologii samotnou, ale o dosaZzeni konkrétnich
obchodnich cild, jako je Gspora ¢asu, snizeni nakladd nebo zvyseni trzeb.

Jak pocitat ROI pred implementaci

Jednou z nejvétSich vyzev pfi zavadéni Al je odhadnout jeji pfinos jesté pfed samotnou
investici. Nas pristup je zaloZzen na jednoduchém, ale efektivnim modelu, ktery umoznuje
kvalifikované odhadnout potencialni ROI. Soustfedime se primarné na metriku Uspory Casu,
ktera je snadno kvantifikovatelna a pfimo ovliviiuje provozni naklady.



ROI (%) = [(Odhadovana ro¢ni uspora - Naklady na implementaci) / Naklady na
implementaci] x 100

Klicem je spravny odhad ro¢ni Uspory. Ten provadime na zakladé hloubkového auditu z Faze
1

1. Identifikace automatizovatelné rutiny: Zmeéfime, kolik Casu travi zaméstnanci
opakujicimi se, manualnimi ukony, které Ize automatizovat (napf. prepisovani dat,
vypliovani reportl, odpovidani na ¢asté dotazy).

2. Odhad procentualni Gspory: Na zakladé zkuSenosti z podobnych projektd
odhadneme, o kolik procent dokaZe navrhované Al feSeni dany proces zrychlit (typicky
se pohybujeme v rozmezi 50-90%).

3. Kvantifikace uspory: Vypocitame celkovou ¢asovou Usporu a pfevedeme ji na
finanéni hodnotu pomoci prdmérnych mzdovych nakladd na dané pozici.

Priklad vypoctu Hodnota

Pocet zaméstnancll v procesu 5

Primérny ¢as na proces / zaméstnanec / den 2 hodiny

Primérna hodinova mzda (v¢. odvodi) 500 K¢

Odhadovana uspora Casu diky Al 80 %

Denni tGspora 5x2x0.8x500=4000K¢
Ro¢€ni uspora (220 prac. dni) 4 000 x 220 = 880 000 K&

Tento jednoduchy vypocet poskytuje solidni zaklad pro rozhodnuti, zda se do projektu pustit,
a umoznuje efektivné prioritizovat iniciativy s nejvysSim potencialem.



Prioritizace projektl podle dopadu

Ne vSechny Al projekty maji stejny dopad. Pro maximalizaci efektu je klicové zaméfit se na
ty, které prina3eji nejvétsi hodnotu v nejkratSim Case. K prioritizaci vyuzivame jednoduchou
matici, ktera hodnoti projekty podle dvou os: Potencialni dopad (Gspora) a Slozitost
implementace.

 Vysoky dopad, nizka slozitost (Low-Hanging Fruit): Toto jsou idealni projekty pro
start. PfinaSeji rychlé a viditelné vysledky, coz pomaha ziskat podporu pro dalsi Al
iniciativy. Pfikladem mdZe byt automatizace reportingu nebo interni Q&A bot.

» Vysoky dopad, vysoka slozitost (Strategické projekty): Tyto projekty maji potencial
transformovat celé oddéleni nebo firmu, ale vyzaduji vétsi investici ¢asu a zdrojd.
Prikladem je implementace pokrocilého RAG systému pro tendry nebo prediktivni
analytika.

* Nizky dopad, nizka slozitost (Drobné optimalizace): Tyto projekty mohou pfinést
diléi zlepSeni, ale nemé&ly by byt prioritou. Casto je realizujeme jako soucast vétsich
celkd.

« Nizky dopad, vysoka sloZitost (Vyhnout se): Témto projektlim se aktivné vyhybame.
PrinaSeji minimalni hodnotu a odCerpévaji cenné zdroje.

NaSim cilem je vzdy zac€it v kvadrantu "Low-Hanging Fruit", abychom rychle demonstrovali
hodnotu Al a postupné se propracovali ke strategickym projektdm s transformacénim
potencialem.

Kapitola 4: Priklady z praxe (Case Studies)

Teorie je dllezita, ale realné vysledky mluvi samy za sebe. V této kapitole predstavujeme tfi
pfipadové studie, které ilustruji potencial naSeho pristupu v praxi. Kazda studie ukazuje
typicky problém, mozné feSeni a oCekavatelné méfitelné vysledky. Tyto studie jsou zaloZeny
na realnych scénafich a datech z trhu, které demonstruji, jaké vysledky lze dosahnout
spravnou implementaci Al.

10



Scénar: Obchodni firma se siti 20+ obchodnikd v terénu

Problém: Obchodnici po schiizkach u klientl travili v priméru 30-60 minut denné
manualnim prepisovanim poznamek do CRM systému. Data byla Casto
nekomplexni, nekonzistentni a zadavana se zpozdénim, coz vedlo k nepfesnému
forecastingu a ztraté obchodnich prilezitosti. Mira adopce CRM byla pod 50 %.

Navrzené FeSeni: Audit identifikoval, Ze hlavni pfekdzkou adopce CRM je €asova
naroénost a slozitost zadavani dat. ReSenim je jednoducha hlasova aplikace
postavena na platformé Lovable a Whisper APl od OpenAl. Obchodnik po schiizce
pouze nahraje kratky hlasovy zaznam, kde shrne klicové body. Aplikace
automaticky prevede fe€ na text, extrahuje klicové entity (jméno klienta, dohodnuté
kroky, terminy) a zapiSe strukturovana data pfimo do CRM systému.

Ocekavané vysledky:
v/ 100% pokryti dat: VSichni obchodnici zacnou systém okamzZité pouzivat
diky jeho jednoduchosti

v Uspora 1 hodiny denné: Kazdy obchodnik usetfi v priiméru 60 minut

denné, které dfive travil administrativou. Celkova Uspora pro tym 20 lidi ¢ini
vice nez 400 hodin mésicné

v/ Zpresnéni forecastu o 30 %: Diky kompletnim a okamzZité dostupnym
datlim se vyrazné zlepS$i presnost predpovédi prodejl
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Scénafr: Stavebni a projekcni spole¢nost

Problém: Seniorni inZenyri a projektovi manazefi travili desitky hodin tydné
manualnim vypliiovanim a pfipravou komplexnich vefejnych tendrli. Proces
zahrnoval prohledavani stovek stran dokumentace z minulych projektli, kopirovani
a Upravu textd. Proces byl pomaly, nachylny k chybam a odcerpaval kapacity
nejzkus$enéjSich expertl od jejich klicové prace.

Navrzené feSeni: Interni RAG (Retrieval-Augmented Generation) systém. Nastroj
je "nakrmen" komplexni historii vSech minulych projektd, technickych specifikaci a
Gspé&snych tendrd. Kdyz pfijde novy tendr, zaméstnanec pouze nahraje zadavaci
dokumentaci. Systém automaticky analyzuje pozadavky a b&hem nékolika minut
vygeneruje 80 % komplexniho navrhu odpovédi, vcetné relevantnich referenci a
technickych detaill z minulosti.

p>

Ocekavané vysledky:

v/ Zpracovani tendru z 20 na 2 hodiny: Cas potfebny na pfipravu jednoho

tendru se snizi 0 90 %

v/ ZvysSeni uspésnosti o 15 %: Diky vyuziti nejlepSich a nejrelevantnéjSich
dat z minulosti se zvysi kvalita nabidek a Uspésnost ve vybérovych fizenich
v/ Uvolnéni kapacity expertd: Seniorni tym se miZe vice vénovat
strategické praci a inovacim namisto administrativy
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Scénar: Rychle rostouci e-shop s médnimi dopliiky

Problém: Expanze na nové zahrani¢ni trhy byla extrémné pomala a nakladna.
Kazdy novy jazyk vyzadoval najmuti prekladatelli, manudlni preklad tisict
produktovych popiskll a zdlouhavou pfipravu SEO pro dany trh. Proces trval
mésice a stal desitky tisic eur na jeden trh.

NavrZené feseni: PIné automatizovana linka pro lokalizaci produktl postavena na
platformé Make.com, DeepL APl a GPT-4 APIl. Systém se napoji na databazi
produktd, automaticky prelozi vSechny popisky do poZadovaného jazyka, nasledné

pomoci GPT-4 provede stylistickou a SEO optimalizaci pro dany trh (napf. Uprava
klicovych slov, tonu komunikace) a nahraje hotové produkty do e-shopové
platformy.

Ocekavané vysledky:

v/ Expanze na 5 novych trhii za 48 hodin: Proces, ktery dfive trval
mésice, Ize dokoncit béhem jednoho vikendu

v/ Snizeni nakladli na expanzi o 90 %: Naklady na vstup na novy trh
klesnou z desitek tisic eur na stovky

v/ ZvySeni organické navstévnosti o 40 %: Diky kvalitni SEO optimalizaci
Ize rychle ziskat relevantni organickou navstévnost na novych trzich

Kapitola 5: Casté chyby a jak se jim vyhnout

Cesta k uspésné Al transformaci je dlazdéna nejen Uspéchy, ale i potencialnimi nastrahami.
ZkuSenosti z desitek projektl napfi¢ odvétvimi nam umoznily identifikovat pé&t nejéastéjSich
chyb, kterych se firmy dopoustéji. Porozuméni témto chybam je prvnim krokem k tomu, jak

se jim efektivné vyhnout a zajistit, aby vaSe investice do Al pfinesla oCekavané vysledky.
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Chyba #1: Zacinat technologii, ne auditem a problémem

Nejvétsi a nejcastéjSi chybou je podlehnout "syndromu lesklého predmétu”. Firma se
nadchne pro konkrétni technologii (napf. "musime mit vlastniho chatbota!") a teprve
poté hleda, kde by ji mohla uplatnit. Tento pfistup vede k feSenim, kterd nikdo
nepotrebuje, a k plytvani zdroiji.

Jak se ji vyhnout: Vzdy zaCinejte s naSi zasadou Audit > Problém >
Technologie. Vénujte dostatek ¢asu hloubkovému auditu vasi firmy. Musime
pochopit vaSe procesy, "pain pointy", data a specifika vaSeho odvétvi. Teprve
kdyz mate jasné definovany problém a méfitelny cil, zacnéte uvazovat o tom,
ktera technologie je pro jeho feSeni nejvhodnéjsi.

Chyba #2: Cekat na dokonalé Fe3eni (paralyza z vybéru)

Mnoho firem se zasekne ve fazi analyzy a planovani. Snazi se vymyslet dokonalé,
100% feSeni, které pokryje vSechny myslitelné scénare. Vysledkem je "paralyza z
vybéru", kterd brani jakékoliv akci a pokroku.

Jak se ji vyhnout: Aplikujte princip Flexibilni rychlost. Misto hledani
dokonalosti se zaméfte na rychlé dodani funkéniho MVP (Minimum Viable
Product). Tento pfistup vdm umozni rychle ovéfit vaSe hypotézy v realném
provozu, sbirat data a iterativné vylepSovat feSeni. Pamatujte, Ze "hotové je
lepSi nez dokonalé".

Chyba #3: Podcenéni dllezitosti dat a procest

Sebelepsi Al model je k ni¢emu, pokud nema kvalitni data, ze kterych se mizZe ucit,
nebo pokud je nasazen na chaoticky a nedefinovany proces. Al neni magicka
krabiCka, ktera si sama poradi s neporadkem.
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Jak se ji vyhnout: Vénujte zvySenou pozornost auditu dat a procesu. Ujistéte
se, Ze mate pristup k relevantnim a co nej€istsim datdim. Pokud jsou vase
procesy nekonzistentni, je ¢asto nutné je nejprve standardizovat, a teprve poté
automatizovat.

Chyba #4: Chybéjici méfritelné cile a KPIs

Projekt je spustén s vagnim cilem "zlepSit efektivitu" nebo "inovovat'. Bez
konkrétnich, méfitelnych cild (KPIs) je vSak nemozné vyhodnotit, zda byla investice
uspésna.

Jak se ji vyhnout: Jiz v Fazi 1 (Hloubkovy audit a strategie) definujte jasné a
méfitelné KPIs. M(iZe jit o Usporu ¢asu (v hodinach), sniZzeni nakladl (v K¢),
zkraceni doby odezvy, snizeni chybovosti (v %) nebo zvySeni konverzniho
poméru. Pravidelné tyto metriky sledujte a vyhodnocuijte.

Chyba #5: Ignorovani adopce v tymu

MdZete vyvinout ten nejlepsi Al nastroj na svété, ale pokud ho vas tym nepfijme a
nezaCne pouZzivat, celd investice pfijde vnive€. Odpor ke zméné, nedostatecné
Skoleni nebo Spatné navrZzené uzivatelské rozhrani mohou pohfbit i ten nejslibné;jsi
projekt.

Jak se ji vyhnout: Zapojte klicové uZivatele do procesu jiz od samého zacatku.
Vénuijte dostatek asu Fazi 4 (Vzdélavani & Optimalizace). Ujistéte se, Ze
nastroj je intuitivni a skutecné fesi jejich problémy. Pripravte kvalitni Skoleni,
jednoduché manualy a budte pfipraveni reagovat na jejich zpétnou vazbu.
Uspé&sna adopce je stejné ddlezita jako samotna technologie.
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O nas: Kdo jsme a pro¢ nam duivérovat

Transformuj.ai je tym architektd Al ekosystému. Spojujeme produktovy design, Al vyvoj a

"

byznys strategii. Nestavime jen "feSeni". Stavime systémy, které Skaluji. NaSe DNA je

multioborovost a naSe filozofie je postavena na péti zakladnich principech:

Princip Popis

Zero Bullshit Zadna omacka. Fakta, Cisla, tvrda data. Pokud néco
nevime, pfizname to. Prihlednost je zaklad systému.

System First NefeSime néasledky, feSime pficiny. Stavime modularni
systémy, ne jednorazové zaplaty. Architektura predchazi
kod.

Rychlost & Kvalita Obsesivni ddraz na efektivitu. Vyuzivame Al k tomu,

abychom dodali za tyden to, co jinym trva mésic.

Skin in the Game Sami stavime vlastni globalni startupy. UCime to, co sami
Zijeme.
SMB i Enterprise Pracujeme s malymi a stfednimi firmami i s velkymi

korporacemi. NaSe feSeni jsou Skélovatelna a univerzalni.
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Nas Core Unit

Jakub Liska - Co-founder, CPO

Al Creative Director and CPO

Stavim komplexni Al-first systémy a dlouhodobé architektury, které drzi pohromadé
cely ekosystém. Resim vizi, strukturu, Skalovani a provazanost produktd.

"Stavim véci, které tu budou i v roce 2080."

Tomas Neumann - Co-founder, CEO

Strategy Lead and CEO

Vedu strategii Transformuj a fidim exekuci Al-first feSeni. Ménim chaos kolem Al v
jasny plan a vysledky.

"Ménime hype v cashflow."

Petr Cipra - DEV

Backend & Data

Stavim backend, datové toky a stabilni infrastrukturu pro projekty v Transformuj.
Co neni robustni, nepustim ven.

"Délame to poradné, nebo vibec."
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Nasi implementacni a technologicti partnefri

Nespolupracujeme s kazdym. Vybirdme si partnery, ktefi sdileji naSe hodnoty a kteri
dodavaji skuteCnou hodnotu. Diky témto partnerim muiZeme nabinout komplexni feSeni od

strategie pfes marketing az po technickou implementaci.

Dlouhodoba spoluprace

Marketingova agentura pohanéna Al. Strategie, kreativita, aktivace, online, Al+
video produkce, art-direction, social content, personalizace.

"Dlouhodobé spolupracujeme s tymem Transformujai v oblasti Al a

)74

digitalnich inovaci. Spole¢né vytvaiime reseni, ktera klientdm umoZriuji
rychle reagovat, testovat nové napady a realizovat unikatni a inovativni

aktivace."

Technologicky partner

Vyvoj a technicka implementace Al systém(. Backend architektura, API integrace,
deployment a infrastruktura. Stavime produkéni feSeni, ktera funguji ve scale.
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Oficialni technologicky partner

Nejrychleji rostouci Al builder na svété. Globalni Al-powered app builder, ktery
zmeénil zplsob, jak lidé bez technického backgroundu stavi produkéni aplikace.

Jako oficialni partner Lovable mame pfistup k nejnovéjSim technologiim a miZzeme

naSim klientdim nabinout rychly vyvoj aplikaci s vyuzitim Al.

Zaver: Vas dalsi krok

Prosli jsme si cestu od hloubkového auditu az po méfitelné vysledky. Vidéli jste, Ze UspéSna
Al transformace neni o nahodé ani o rigidnich ¢asovych ramcich, ale o systematickém a
pragmatickém pfistupu, ktery respektuje specifika vasSeho podnikani. NaSe metodika,
postavend na principech Audit > Problém > Technologie a Zero Bullshit, je navrZena tak,
aby vas bezpecné provedla celym procesem a garantovala navratnost vasi investice.

Klicové myslenky, které byste si méli odnést:

» Zacnéte vzdy hloubkovym auditem — musime pochopit vaSe procesy, "pain
pointy" a specifika vaseho odvétvi

* Bud'te flexibilni — kazda firma je jina. Nékteré projekty trvaji dny, jiné mésice.
Ddlezita je kvalita, ne rychlost za kaZzdou cenu

» VSe méfte a zamérte se na ROl — bez méfitelnych KPIs nemUiZete prokazat
hodnotu Al

 Nepodcefiujte lidi a procesy — technologie je jen nastroj. Uspéch zavisi na lidech
a procesech

Umél4 inteligence je pfiliS silny nastroj na to, abyste jeho implementaci nechali nahodé nebo
externim dodavateldim, ktefi vam prodaji jen drahy kéd bez odpovédnosti za vysledky.
Potfebujete partnera, ktery je "skin in the game", ktery rozumi byznysu a ktery je motivovan
vaSim uspéchem.
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Proto vdm nabizime jiny model spoluprace. Nechceme, abyste si najimali drahé experty na
plny Gvazek nebo platili agenturdm za hodiny sezeni na Zidli. Chceme, abyste si pronajali
cely, dokonale sehrany Al tym, ktery vam doda vysledky.

Nenajimejte experta. Pronajméte si tym.

Jste pfipraveni udélat prvni krok? Zacnéme spole¢né. Nabizime vam hloubkovy audit a
strategicky workshop — kde spolecné zanalyzujeme vaSe procesy a identifikujeme nejvétsi
prilezitosti pro vasi firmu. Bez zavazkl, bez bullshitu. Jen Cistd hodnota a konkrétni
doporuceni.

TRANSFORMUJ

Architekti Al Ekosystémd | Zero Bullshit | System First
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